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セミナーに参加した感想を聞かせてください 
■営業マンとしての考え方や技術・営業上のトークについて多くを学ぶ 
ことができた。また営業上でのトークの利をたくさん覚えました。 
■他の業者さんの悩みや問題点を聞くことができ、他の業種についても 
深く考え、いろいろな問題解決方法を自分で考えることができ、とても 
有意義な時間を過ごせた。 
■今回の講習内容が、どちらかというと店舗販売やスーパー小売点向け( 
サービス業)の講義に受け取れた。受講者のほとんどは製造に携わってい 
る方がただったのであまり有効ではなかったのでは？私にとっては営業 
トークのネタになり情報交流の場として非常に参考になりました。 
■他の業種の動向なども参考になり、非常に興味深い内容でした。 
■小売だけではなくて、ＢｔｏBの販路拡大の事例がほしかった。 
■異業種間交流、情報交換、参加者間の交流も図れ次回も勉強してみたい。 
■講師の先生は３０代と非常に若いため、講座も堅苦しくなくお話され 
てよかった。 
■業種を分けて講習してほしい。（製造、卸売り、小売など） 
■黒板の字が見えなかった。検討の余地があります。 
 
県南工業振興会に対する意見・要望を聞かせてください 
■今回のセミナーのような会をもっとアピールして多くの企業の方々 に 
参加していただくべきだと思います。 
■さまざまな業界の方々 と交流できるような場があればいいと思います。 
■非常にためになりました。ありがとうございます。また開催してくだ 
さい。 
■７月のＴＱＭ講習、今回の販路開拓セミナーの２回の講習を受けまし 
たが、忙しくなかなか、話の聞けない先生方の話で勉強になりました。 
■開催するうえで、なにの分野が得意な講師なのかを、事前に知りたか 
った。 
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